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FYRDUBBLAD YTA FOR NY
MONTERINGSAVDELNING | ..

I borjan pa juni flyttade monteringsavdelningen pa Resinit in i sina nya lokaler.
Fyrdubblad yta, dedikerade monteringsstationer, tempererat limrum och stort re-
nare rum med plats for storre serier och mer montage. Det &r lite av vad den helt

nya monteringsavdelning pa Resinit erbjuder.

— Vi har sett en kraftigt 6kad efterfragan under satsningen pa de nya lokalerna. Inte minst

flera ar pa de mervérden vi erbjuder i form av personalen som fatt battre arbetsmiljéer och
exempelvis montering, limning och tvéttning. en mer lattarbetad avdelning, sager Ingvar Norén,
Att fortsétta utveckla den delen av var verksamhet vd pa Resinit.

genom en helt ny modern monteringsavdelning Den 22 september invigs den nya monterings-
var helt naturlig. Vi vill att vara kunder ska kunna avdelningen officiellt av Xano Industri AB's
anvénda fler av vara kompetenser och fér det styrelseordférande Fredrik Rapp. Ett nytt lager
krévdes en satsning pa nya, stérre och mer for fler fardiga produkter och ravaror byggs
anpassade lokaler. Vi ar véldigt néjda med samtidigt i anslutning till den nya avdelningen.

Ny 6ppen monteringshall

Renare rummet - ljust och stort



GRON LASERMASKIN
FOR SAKER MARKNING

Under sommmaren levereras en specialbyggd gron lasermaskin for markning av
plastdetaljer till Resinit. Den nya lasermarkmaskinen kommer ytterligare utveckla
Resinits mojligheter till permanent, saker och effektiv mérkning av fardiga delar.
Det framsta skdlet for anskaffningen av
den nya lasern &r de skarpta reglerna
for markning i USA. Reglerna i USA
kréver att alla instrument som hanteras
fysiskt vid exempelvis operationer &r
markta pa ett tydligt satt for att fa
anvandas inom sjukvarden. De htga
kraven pa markning skall motverka

Lasermarkning
med bl.a. logotyp och
QR-kod for enkel scanning

piratkopierade instrument men dven
sakerstélla att inga felaktiga instrument
anvandas. Europa star sannolikt pa tur
att infora skarpta krav pa markning.

— Valet av just grén laser var ingen sjélvklarhet pa nagot vis. Det finns
manga typer av laser och vi har gjort omfattande research och tester fér
att hitta en optimal I6sning. Olika laser fungerar annorlunda pa samma material.
Just den gréna laser vi valt &r den laser som presterat bést i vara tester.
Efterfragan pa effektiv och sdker markning har ékat och da véljer vi att
satsa pa en egen intern Iésning for
att méta vara kunders behov och
korta ledtiderna, sager UIf Jonsson,
produktionschef pa Resinit.

Moajligheterna med den nya lasern
ar manga. Man kan t.ex. marka
plastdetaljer med logotyp och

QR-kod for enkel identifiering.

Den grona lasermarkmaskinen

kommer att installeras och

driftsattas under sommaren.

Den grona lasermaskinen
sakerstaller leverans och
kvalitet av markning

VD:N HAR ORDET | ingvar Norén, vd, Resinit AB

Téank vad som har hant under de sista 20 aren. Jag var i USA pa 90-talet
for att intressera ett par tankbara kunder. Svaret var att USA med nar-
liggande lander i princip ar varlden. Sverige! Ligger det nara Nordpolen?
Idag handlar och saljer vi globalt. De kunder som ligger utanfor Sverige
har inte annorlunda krav. Hog kvalitet, korta leveranstider och snabba
frakter galler 6verallt. Det finns dock en tidsskillnad och det blir ett

HAR DU FRAGOR OM PLAST? | For mer information, besok var hemsida: www.resinit.se

PLASTMASSAN | MALMO -
FLER SPECIALISERAR SIG!

Resinit var med som utséllare med egen monter pa Plastméssan i Malmo.
Att delta och bestka massor ar en viktig del av féretagets strategi. Massor ar
bra for att kunna géra bra omvarlds- och trendanalyser for branschen.

— Generellt sa finns det en tydlig trend att allt fler féretag specialiserar
och nischar sig mer. Pa en global marknad maste du ha en tydlig spets-
kompetens for att vara attraktiv och kunna konkurrera. Det racker inte att
vara bra. Du maste vara bést.
For 20 ar sedan hade vi i princip
inga kunder i exempelvis USA.
Idag finns flera av vara kunder
i just USA. Genom att renodla
och forfina erbjudandet mot
kunderna sa blir du en global
aktor, berattar Ingvar Norén,
vd pa Resinit.

antal langa flygresor. Tank vad snabbt utvecklingen har gatt. Det galler
dock att anpassa typen av sortiment och vdlja ratt kunder. Man maste
sjalvklart dven vara duktig pa det man tillverkar och levererar. Man far
inte heller glémma att vara svenska kunder ocksa har en stor export sa
en verkligt stor andel av var forsaljning ar internationell. Var fina
utbyggnad ar ett stort steg i Resinits historia. | 15 ar har vara nuvarande
lokaler fungerat val. Nu kommer nasta steg och mer tomtmark har vi.
Invigning kommer att ske den 22 september. Hela Xanos styrelse har
mote i Vastervik runt denna dag, sa det kommer att bli fint att visa den
nya utbyggnad for styrelsen och alla ni som kommer pa var invigning.
Glad sommar!

Ingvar Norén
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