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Svalan Il har landat!

M Tack vare ett langsiktigt samarbete
och kunskapen att producera avan-
cerade komponeter i svarbearbetade
material valde GE Healthcare attldagga
produktionen av ETTAN DALTsix hos
Resinit. | och med det flyttades hela
projektet fran Umea till Vastervik.

Robert Horvath, GE Healthcare, ger flera
olika skal till varfor Resinit till slut valdes ut
som leverantor.

- Resinit var ett av fyra féretag som for-
frédgan skickades till. Ett av dem var till och
med med en LCC-leverantdr fran Indien.
I var utvardering tog vi hdnsyn till kvalitets-
krav, transferkostnader, tekniskt kunnande,
transportkostnader, pris och dven en risk-
bedbémning gjordes. VVar bedémning var att
helhetsméssigt var Resinits offert den mest
intressanta.

Att GE Healthcare valde Resinit har dven
en del av sin forklaring i och med deras ti-
digare samarbeten.

— Resinit och GE Healtcare har en lang
historia och vi har utvecklats tillsammans
inom omradet maskinbearbetad “plast”.
Véra kunder och ddremed vara krav har
gradvis 6kat hela tiden, sa idag képer vi
artiklar med mycket héga krav pa toleranser,
ytidmnheter och andra kvalitetskrav sdsom
sparbarhet med t.ex. USP VI, CFR 177 och
AFO-certifiering. Materialméssigt képer vi
bl.a. artiklar fran Resinit i Akryl, PE POM,
PVDF och PEEK. De senaste aren har ut-
vecklingen gatt fran att vi képer enskilda
detaljer till allt mer komplexa och sam-
mansatta artiklar. Resinit képer sjalva en
del av underdetaljerna till dessa artiklar.
Den utvecklingen dr ndgot som vi kommer
att fortsdtta med, fortsétter Robert.

GE Healthcares Eektrophoresinstrumentet DALTSix

Pa fragan om vilka kompetenser som &r
avgorande for att producera ETTAN DALTsix
pa ett tillforlitligt satt pekar Robert framst
pa erfarenheten av att hantera svarbear-
betade plastmaterial.

— Dessa artiklar kan fér en lekman se
relativt enkla ut, men att bearbeta akryl
som sa enkelt spricker och flisar sig véldigt
ldtt, &r inte nagot alla bearbetare klarar.
Dessutom kréver vi att dessa artiklar dven
ar 100% repfria nar de ar fardiga och det
kréver ocksa en speciell hantering hos le-
verantéren. Vi ville helst att leverantdren
skulle vara van av den hanteringen sedan
tidigare vilket Resinit &r. Bland dessa artiklar
finns ocksa delar som limmas, sa dven det
ar en viktig process man maste ha erfaren-
het av, och dven den kompetensen besitter
Resinit sedan tidigare, sager Robert och
tillagger:

— Utéver dessa férutsattningar sé vill jag
se att det finns en stark utveckligspotential
hos leverantéren som tar emot ett projekt
i den hér storleksordningen. Vi har en léng
historik med Resinit sedan manga ar som
visar att de har bade kunskapen och viljan
att utvecklas tillsammans med oss.
Férenklingar,  forbattringar och  vidare-
férddlingar till hégre nivder pa befintliga
produkter har vi tidigare gjort tillsammans
pa andra produktgrupper, avslutar Robert.

wwWw.resinit.se

Mattias Svensson synar en frast detalj i Svalan II-
projektet som sedan en tid bytt tillverkningsort
fran Umea till Vastervik.

H Att flytta ett projekt som Svalan Il
innebar forberedelser och kompetens
hos den nya tillverkaren. Nu finns bade
Svalan l och Svalan Il projekten samlade
pa Resinits anldaggning i Vastervik.

Mattias Svensson pa Resinit har varit delak-
tig i projektet Svalan II sedan ldnge och
forklarar hur han ser pa att ta Gver ett re-
dan “rullande” projekt.

— Tillsammans med  frdsavdelningens
produktionsledare Anders Larsson var jag
férst uppe i Umed i fyra dagar for utbild-
ning och fér att 1 sa mycket grundlagg-
ande instruktioner om processen som
mdyjligt. Det &r mycket samlad kunskap
som ska 6verféras till oss. Inte minst det
omfattande systemet av verktyg och fixtur-
er. Det sparar tid och pengar fér bade oss
och kunden. Svalan Il ar nu i full produktion
pa anldaggningen i Vastervik.
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Viljan att gora konkreta atgarder

for att bli allt mer miljévanliga

finns hos bade anstéllda och chefer. Resinit har valt att arbeta

kontinuerligt med att forbattra sitt miljdarbete. Ett mal i detta miljdarbete har
varit att kdpa el som &r miljévanlig. | och med ett avtal med Ostkraft och SERO
(Sveriges Energiféreningars Riksorganisation) kommer Resinit fran och med
den 1:e januari 2009 enbart att anvanda el som kommer fran 100% foérnyelse-
bara energikallor.

- Vi tycker det &r j&tteviktigt att vara aktiv nér det géller miljarbete. Aven om de
insatservigérdren droppeihavetidetstora helasa ardetingen ursékt forattlata bli.
Vi har alla ett ansvar for var miljé, dven som féretag, sager Ingvar Norén pa Resinit.

Elen som Resinit forbrukar kommer enbart fran vatten- och vindkraft.

OSTKRAFT

.,II Lite narmare. Lite enklare.

Vi 6nskar vara kunder och leverantorer en riktigt
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www.barncancerfonden.se
020-90 20 90

| r har vi valt att skanka pengar till Barncancerfonden istallet
for att skicka julhdlsningar och ge bort julgavor.

Resinit haller stangt for julledighet mellan

en 23:e december 2008 och den 7:e januari 2009.

www.resinit.se
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"Vinnare nar

uppgangen
kommer”

Tillsammans med en hel varld har vi i
host upplevt ndgot som ingen tidigare
har varit med om, namligen starten av en
lagkonjunktur kopplat till en internationell
finanskris. Ingen av oss vet idag hur det skall
sluta. Vi vet dock att varlden inte kommer
att stanna upp helt och hallet. Manniskor
maste fortsatta att &ta och kla sig och for
att detta skall fungera sa maste vi fortsatta
att producera och frakta. Vi kommer inte
heller att acceptera att operationen inte blir
av for att sjukhuset inte har rad.

Nytt foér denna gang ar att allt gar sa
mycket snabbare och att det sker pa en
global niva. Olika marknader brukade forr
balansera varandra.

Det galler verkligen att véassa sina
strategiska mal och goéra ratt saker i den
radande lagkonjunkturen. Det finns en
uppsida pa allt och om den kommer 2010
eller 2011 vet vi inte, men den kommer. De
som da har gjort ratt saker kommer att ga
utsom vinnare. Resinit kommer bland annat
att satsa pa en gron miljoprofil, investera i
ny teknik och utbyggnad. Vi har bestamt
oss for att tillsammans med vara kunder sta
som vinnare nar uppgangen kommer.

Ingvar Norén, VD, Resinit.

Har du fragor om plast?

VD/Teknisk forsaljning
Ingvar Norén

Tel: +46 (0)490-823 23
ingvar.noren@resinit.se

Teknisk forsaljning
Per Alne

Tel: +46 (0)490-823 24
per.alne@resinit.se

Teknisk forsaljning
Jan Landerdahl

Tel: +46 (0)490-823 26
jan.l@resinit.se
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