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ry Den férsta serien kameramoduler &r klara for
U N I KA B E H Ov KRAVE R inspektion, berattar Ingvar Norén pa Resinit.
[ 1] ISEC ar varldsunika inom sitt omrade. De har
NYA Lo S N I N GAR tagit fram en speciell typ av 6vervakningskameror,
RADCAM, som tal radioaktiv stralning enormt

mycket langre och effektivare an vanliga kameror.

Idag finns deras kameror 6ver hela i varlden och
overvakar framfor allt karnreaktorer. Bland annat i
Fukushima i Japan. Genom ISEC's RADCAM-kameror
kan overvakningen av driften i karnkraftverk bli
mycket sdkrare. Kamerorna finns dven i nedlagda
och avstangda karnkraftverk. ISEC startade 2003
av Niklas Barringer och Jan Gunnarsson och de ar
aven de som utvecklat den nya tekniken.

— Vi letade efter en 5-axlig bearbetning som
kunde méta vara krav. Viara tidigare leverantérer
hade inte kunnat na upp till den niva av kvalitet vi
Onskade. Att vi till slut kom i kontakt med Resinit
har hjélpt oss valdigt mycket. De har inte bara
kunnat leverera den kvalitet vi efterfrdgar utan
dven hjalpt oss med olika férbéttringar i konstruktion
och material. De bidrar med konkreta idéer som
utvecklar var produkt. Vi kdnner oss trygga hos

Resinit, sdger Lars Ohlin, teknisk chef pé ISEC.

Ingvar Norén och Pia Nielsen fran Resinit visar Gitte J6nsson, Jan Gunnarsson och Lars Ohlin fran Tekniken som ISEC utvecklat togs fram p& for-
ISEC de férsta kameramodulerna och gér igenom méjliga framtida férbéattringar av produkten. fragan av Forsmark och tog 6 ar att utveckla till en
fardig och fungerande prototyp. Det patenterade
Hoganasbaserade teknikforetaget ISEC, stallda krav pa ytfinhet och kvalitet RADCAM-systemet &r speciellt framtaget for
Industrial Security AB, var pa besok i som deras produkter kraver. karnanlaggningar. Féretaget har dven kamerasystem
september f6r att inspektera de forsta — Egentligen var det s3 att styrelseordféranden fér gruvor, processindustrin och havsbaserade
unika stralningstaliga och patentskyddade  pa KA Elektronik AB hérde av sig till mig och oljeplattformar. | dagslaget tillverkar Resinit flera

RADCAM-kamerahusen som de bestallt beréttade att det fanns ett féretag som behévde av detaljerna till RADCAM-systemet och monterar
av Resinit. Att ISEC valde just Resinit som hjélp med att 1 fram produkter med rétt kvalitet. &ven kamerahusen.

leverantor var inte sjalvklart. Faktum ar De hade letat efter en ny leverantér inom avancerad — For oss &r detta en materialutmaning forst
att ISEC inte ens kande till Resinit. plastbearbetning men inte hittat ndgon som kunde och frémst men &ven monteringen kréver stor
An mindre att det fanns ett foretag i méta deras krav. S& jag kontaktade ISEC for att kompetens och noggrannhet. Darfér passade det
Sverige som kunde leverera de hogt berétta mer om vad vi kan erbjuda och har &r vi nu. hér uppdraget oss véldigt bra. Vi gillar utmaningar,

avslutar Ingvar Norén.
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Jan Gunnarsson inspekterar den férsta serien Stefan Hedqvist pa Resinit visar M O NTE R BO] : 60
av kameramoduler som Resinit producerat. mojligheterna med CAD/CAM for ISEC.
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| augusti tilltradde Erik Wallin som produktionschef pa Resinit.

Med 40 ars kunskap fran tillverkningsindustrin &r Eriks kompetens
och erfarenhet precis det som Resinit behéver, nar de skall fortsatta
att utveckla foretagets logistik och produktion. For Erik ar avancerad
bearbetning inte nagot nytt. Han har arbetat med skarande
bearbetning sedan 1989. Erik borjade pa Resinit 2006 och har fram

till nu mest arbetat med logistik.

Flera spannande utvecklingsprojekt &r redan genomférda, forklarar Erik.

— Vi har satsat mycket pa att utveckla var logistikavdelning de senaste
tva aren och vi bérjar nu se resultat. Vi har idag tva tydliga férstarkningar
pé logistikavdelningen genom de nya planerarna Patrik Pettersson och
Susanne Fridell. Alla vara anstrdngningar kommer att géra oss mer flexibla
och effektiva. Detta gynnar alla och framst vara kunder, fortsatter Erik.
Aven p& vért lager, som ligger under logistik, har det gjorts stora féréndringar
de senaste aren genom att skaffa ny utrustning samt féréndra den befintliga.
Oversyn har ocksd gjort pa arbetsséttet i lagerhanteringen.

— Mitt fokus kommer att ligga mycket pa att ta tillvara var interna
kompetens och erfarenhet i arbetet med att utveckla var verksamhet. Vi har
mycket kompetens internt och den &r viktig att vidareutbilda och utveckla.
Dar finns en stor framgangsfaktor tillsammans med den kundfokus som finns
hos personalen. Jag kommer ocksa att anpassa och utveckla var verksamhet
efter dagens och framtidens behov pa arbetsmiljoé och effektiv produktion,
sager Erik.

Att standigt forbattra och utveckla ligger i Eriks personlighet. Det marks

inte minst pa hans satt att hela tiden fokusera pa framtiden och ligga ett
eller flera steg fore den. Pa fragan om vad som ar viktigt for att lyckas som
produktionschef svarar han:

— Man maste kdnna stolthet for det man gér, da blir ocksa resultatet bra.
Den kdnslan &r viktig att 13 alla, som arbetar tillsammans i ett team, att kdnna.
Att kdnna sig stolt éver sitt arbete och det man tillsammans astadkommer.

Har du fragor om plast?
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Det stora arbetet med att utveckla och forsarka logistikavdelning
pa Resinit har natt ytterligare ett delmal genom att Susanne Fridell
borjat som logistisk planerare pa foretaget. Susanne kommer
narmast fran Pentronic dér hon har arbetat som inképare i 23 ar.
Tillsammans med Tommy Forsling och Patrik Petersson skall hon
fortsatta att utveckla en flexibel logistikavdelning som passar

dagens och framtidens behov.

Susanne borjade sitt nya jobb pa Resinit i mitten pd augusti. | den narmaste
framtiden finns flera inplanerade utvecklingsomraden som Susanne skall
arbeta med. Bland annat e-fakturering och batchhantering.

— Resinit dr ett jattespdnnande féretag och ganska olikt min férra
arbetsplats. Fast det finns likheter i arbetssétt sa skiljer sig produktionen
véldigt mycket. Ett exempel &r alla olika material vi har tillgang till, beréttar

Susanne.

Genom att Susanne rekryterades har den nya logistikorganisationen
pa Resinit blivit i det narmaste komplett. Tillsammans med féretagets
nya produktionschef och de 6vriga pa avdelningen skall de fortsétta att
genomféra den planerade utvecklingen.

Om Susanne far beskriva sig sjalv & hon en positiv person som snabbt
l&r sig nya saker och ar nyfiken av naturen.

Vd:n har %
ordet!

Affarsvarlden forandras hela tiden.

Vi som foretag marker av en sak tydligt.
De képande féretagen drar ner pa
antalet leverantorer. Detta har man talat
om lange men det &r nu det hander.
Samtidigt vill képarna 6ka innehallet i
produkterna. Det kan vara olika typer

av monteringar, ytbehandling, packning
eller logistik. Detta ger farre leverantérer
och tydligare ansvarsgranser. Jag brukar
saga att vi kanske inte gifter oss med
vara kunder men vi forlovar oss i manga
fall. Relation skapas och det byggs upp
starka band kring teknisk utveckling,
materialkunskap och utformning.

Vi kénner oss ibland mer som tekniska
konsulter an saljare. Det ar tydligt att

vi ar ratt alternativ fér manga da detta
ingar i var affarsidé. Det tar tid att

wwWw.resinit.se

arbeta pa det sattet med kunder och
det gor man inte med allt for manga.
Vi har darfér genom aren reducerat
var kundlista ner till cirka 200 stycken
varav ett 30-tal star for en stor del av
var forséljning. Pa sa satt har vi 6kat
var omsattning. Det betyder nu inte
att vi tackar nej till nya kunder. ISEC ar
ett bra exempel pa det och vi har fatt
fler betydande kunder under detta ar.
Nu vantar flera viktiga massor pa oss,
dels som besokare pa varldens storsta
plastmassa, K-massan i Dusseldorf,
och sedan som utstallare pa Elmia
Underleverantér. Anvand garna var

biljettbokning sa ses vi dar.

Ingvar Norén, VD, Resinit AB



