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Efterfragan vassar alla, éverallt

Flera anpassningar och stor flexibilitet skapar resultat

Sedan maj 2012 har Resinits orderstock bara
vuxit och vuxit. Ett angenamt problem som
kraver stor anpassning, utveckling och flexibi-
litet hos bade personal men adven hos kunder-
na. Under sommaren och borjan pa hosten har
foretaget genomfort en rad olika atgarder fér
att mota efterfragan av Resinits tjénster.

Infér sommaren och semestern sag orderlaget
valdigt bra ut pa Resinit. Ingen kunde da ana att
det skulle fortsatta att stromma in bestéllningar
under hela sommaren.

— Vi har haft en véldigt lang process med hart
arbete som delvis ligger bakom var gynnsamma
situation vi nu upplever. Sedan nedgangen 2008
har vi satsat hart pa att utveckla alla delar av
féretaget: var personal, alla interna system,
hela var maskinpark och vara kdrnkompetenser.
Det tillsammans med var héga kvalitet pa vara
produkter har till slut gett resultat, berattar
Ingvar Norén, vd pa Resinit.

For att klara av den stora ordervolymen har en
rad olika aktiviteter kravts. Alla avdelningar har
gjort en stor anstrangning for att klara av att
tillgodose kundernas behov. ;

— Vi har gatt éver till 3-skift och en hel del ' ’ — v
overtid pa svarvavdelningen. Utan en flexibel - rJJJ J ‘r J c e ((
personalstyrka som verkligen stéllt upp hade vi
inte klarat det. berattar Tobias Green.

Det finns fler exempel pad hur alla avdelningar
gjort sitt allra basta for att nd malen.

Pe——
Kalle Landstromoch Tobias Green:

— P& monteringsavdelningen har vi tagit in extra
personalresurser och gjort en gemensam anstrang-
ning dar alla verkligen stallt upp till 100%, sager
Pia Nielsen.

Aven pé frasavdelning har stora férandringar
kravts. Framfor allt sa har stort fokus lagts pa
proaktiv kommunikation med kunder.

— Genom att ha en bra och konstant dialog med
kunderna i férebyggande syfte har vi lyckats klara
beldggningen i vara maskiner, konstaterar
Anders Larsson pa Resinits frasavdelning.
| dagslaget sker flera nyrekryteringar pa operators-
sidan och vid monteringsavdelningen Det kommer
att ytterligare forstarka de aktiviteter som redan
sker for att mota efterfragan.

Tobias Green planerar morgondagens arbete P/a Nielsen, answarig for monteringsavdelningen
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Ny kompetens med lang erfarenhet

EuroExpo, Falun

Sedan maj ar Daniel Karlsson logistiker pa Resinit.
Han arbetar med att ta emot leveranser och
ravaror for produktionen men &dven att hélla
ordning pa allt material som finns i lager.

D& manga material f6ljs av cerifikat for spar-
barhet ar det en ganska omfattande uppgift.
Det finns flera hundra olika material och
dimensioner i lagerhyllorna pa Resinit.

Daniel har lang erfarenhet av logistik och lager-
arbete. Han borjade sin karriar inom logistik pa
Reebok dar han arbetade i 12 ar for att sedan
forsatta pa Logpart under 5 ar. Innan Daniel
borjade pa Resinit jobbade han pa Akzo Nobel.

— Arbetet pa Resinit skiljer sig en hel del fran
mina tidigare arbetsplatser. Har ar det viktigast
att vara noggrann och hélla superkoll pa allt som
finns i lager eller &r pé vag in i lager. Det ar ett
véldigt kul jobb och man kdnner verkligen att
man &r en viktig kugge for att fa allt att fungera.
Hela vért lager &r véldigt komplext vilket gér
att man maste vara pa tarna hela tiden, och det
&r spdnnande, berattar Daniel. Under hosten
kommer Daniel dven att introduceras i Resinits
lagerhéliningssystem med fardigbearbetade
eller kittade produkter for externa kunder.

Daniel Karlsson bérjade sitt jobb som logistiker pa Resinit i'maj.

Valkommen till var monter BO1:60 pa
Elmia Subcontractor 6-9 november 2012

Tisdag 6/11 - Per Alne | Onsdag 7/11 - Jan Landerdahl | Torsdag 8/11 - Ingvar Norén | Fredag 9/11 - Andreas Hellman

Vd:n har _

ordet! |
| massmedias varld finns det vanligtvis bara tva
lagen, himmel eller helvete. Just nu dr det helvete
enligt media. Kris och kris 6verallt. Det ar naturligtvis
sant att det ar en omvalvande period vi lever i och
det finns flera stora bekymmer att ta tag i, framfor
allt inom det politiska. Den riktiga verkligheten ar
att vi inte lever i ett helvete utan att varlden gar
vidare och framat. Vi maste &ta, kla oss och varda
varje dag. For att kunna gora det behéver vien
industri som férser oss med varor och med den en
fungerande logistik runt omkring. Detta lagom ar
dock inte sa intressant att skriva eller rapportera
om i media. Vi var optimistiska forra dret da vi lade
en budget for 2012. D& gissade vi pa en 6kning
med 10% i omsattning da vara kunder trots allt
var positiva. Bdde befintliga och nya kunders
behov har varit klart stérre an var prognos. Da det
ar en tamligen trog process att 6ka sin kapacitet
har vi under hela sensommaren och hésten varit
en aning éverbelastade. Som ni ser i detta

nummer av Resinitbladet har vi dock arbetat
intensivt med detta under det sista halvaret.

Vi har dven investerat i ytterligare maskiner och
da det ar leveranstid pa dessa maskiner har vi
hyrt in en svarv som vi startade redan vecka
35. Tack Ravema for lanet av en ny maskin!
Allt detta gar sjalvklart inte utan vissa
storningar och jag ar mycket tacksam for vara
kunders stora forstaelse och medverkan.
Varfor har da Resinit en sa positiv utveckling
nar det ar tvartom pa sa manga andra foretag.
Jag kommer tillbaka till vara fyra grund-
varderingar: “kundfokus”, “utveckling”,
"lagarbete” och “milj¢". Kopplar man ihop
dessa fyra grundvarderingar med standig
forbattring s& marker kunderna av det i
praktiken. Ett exempel pa det ar det som en ny
kund nyligen sade till den ansvariga tekniska
saljaren hos oss. “Vad trevligt att antligen fa
en leverantor som staller relevanta fragor”.
Annu en gang ett stort tack till alla for allt
gemensamt arbete, bade personal och kunder.

Ingvar Norén, VD, Resinit AB
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— Sma mdssor dr minst lika viktiga som de stérre
mdssorna. Darfér forsoker vi fokusera pa de
mindre och mer nischade méssorna som finns i

Sverige. EuroExpo i Falun &r en av dessa mindre
madssor ddr vi ndrvarar, beréttar Ingvar Norén.
Arets massa i Falun var valbesokt med cirka 600
besokare. Manga intresserade stannade till i
Resinits monter dar den tekniska séljaren Andreas
Hellman och vd:n Ingvar Norén visade upp
Resinits verksamhet. Framfor allt vill de veta mer
om plastbearbetning rent generellt.

Behovet av baskunskaper om olika plaster, val

av plast och utformning &r stort. EuroExpo-
massan ar utformad som en labyrint vilket gor att
bestkarna passerar alla montrar under ett besok.

Elmia
Subcontractor

NORRA EUROPAS LEDANDE UNDERLEVERANTORSMASSA

visioner
blir
verklighet

Har du fragor om plast?

Ingvar Norén
VD/Teknisk forsaljning
Tel: +46 (0)490-823 23
ingvar.noren@resinit.se
Per Alne

Teknisk forsaljning

Tel: +46 (0)490-823 24
per.alne@resinit.se

Jan Landerdahl
Teknisk forsaljning

Tel: +46 (0)490-823 26
jan.l@resinit.se

Andreas Hellman

Teknisk forsaljning

Tel: +46 (0)490-823 22
andreas.hellman@resinit.se

For mer information,
ga in pa var hemsida:
www.resinit.se
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