NR 1|2017

ARGANG 21
WWWw.resinit.se

*~RESINIT

Resinit AB | Polymergatan 7 | SE-593 50 Vastervik | Sweden | Tel. 0490-823 20 | Fax. 0490-219 11 | E-post: info@resinit.se | www.resinit.se

.

;

l‘.

1

sedan stod den nya
Avdelningen klar pa Resinit.
as avdelningen ytterligare.
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Ett anpassat limrum, gron laser for markning och fyrdubbling av golvytan

ar viktiga delar av Resinits strategiska utveckling av monteringsavdelningen.

Nu ar ytterligare en viktig komponent etablerad genom en helt ny internt

rekryterad beredare for avdelningen.

Pa skrivbordet ligger projektmapparna med
ritningar prydligt uppradade. Resinits nya beredare
Christian Skold pa monteringsavdelningen har
bara jobbat i tre dagar pa sitt nya jobb nar vi
traffar honom. Men han &r inte ny pa féretaget.
Han borjade redan for atta ar sedan som
CNC-operator pa Resinits svarvavdelningen.

— F6r mig var det sjélvklart att séka jobbet.
Jag ville utveckla mig och jag har kunskap
om féretaget och dess processer. Det &r stora
férdelar med att ha en bred kdnnedom om
hur féretagets olika avdelningar arbetar och
ha forstaelse for den kvalitet som féretaget
star for, sager Christian.

Idag har montering blivit mer komplex och
fler kunder upptacker férdelarna med att lata
Resinit ta hand om en storre del an bara sjélva
bearbetningen. Kompetensen ¢kar internt hela
tiden och i samma takt utvecklas dven tekniken
och tjansteutbudet.

— Vi ser att manga kunder vill att vi gbr mer.
Ofta gor vi flera olika moment fér att reducera
och effektivisera kundens egen insats. Om vi tar

hand om ett komplett montage minskar antalet
artikelnummer hos kunden. Det blir effektivt
och I6nsamt, fortsatter Christian.

Christians framsta uppgifter som beredare blir
att utveckla processerna genom att sakerstalla
arbetsmomentbeskrivningar och ta fram fixturer
men dven att standigt utveckla tekniken.

"Den tekniska
utvecklingen ar den
storsta utmaningen"

— Vi maste vara duktiga pa att analysera och
att férutse kundernas framtida behov. Det g6r
att vi blir redo att méta en ny efterfragan redan
i ett tidigit skede. Ett bra exempel pa det &r
var gréna lasermérkningsmaskin. Idag ékar
efterfrdgan pa permanent méarkning med laser
stort och da har vi ett bra koncept att erbjuda
som &r beprévat och som vi kdnner oss trygga
med, avslutar Christian.

Christian tog steget fran CNC-operator till
beredare pa monteringsavdelningen

Benny och Chr@ian gar igenom en
viktig limningsprocess




LASERMARKNING LOSTE
PROBLEM FOR ABB

ABB Power Tech tillverkar kraftéverforingssystem. Ett av kylsystemen anvander
férdelningsror med manga olika langder. Att veta exakt vilket ror slutkunden
skulle bestélla vid ett eventuellt byte utan att de var markta var tidigare ofta

ett problem som skapade osékerhet. For en effektiv och séker process behévde
roren markas permanent. Resinit foreslog att réren skulle markas med grén laser
eftersom just den losningen hanterar dven runda markningar. Efter att réren
lasermarkts ar det enkelt att bestalla ratt langd pa roret vid eventuellt byte.

Lars Hedberg, ABB Power Tech

Produkt markt med gron laser

Efter 29 ar som vd pa Resinit slutar Ingvar Norén som vd. Ny vd fran
den 1:a juli blir Per Alne som idag &r sales manager pa foretaget.

— Det &r dags att lamna 6ver kdnner jag. Mitt intresse och engagemang for
féretagande, utveckling och kanske sérskilt vara kunder och medarbetare
ar fortfarande stort. Samtidigt sa behévs lite vitalisering om vi ska fortsatta
utvecklas som féretag. Att Per tar éver kdnns naturligt. Han har jobbat pé
Resinit sedan 2003 och har samma passion som jag fér det vi sysslar med.
Det kdnns tryggt och féretaget kommer fortsatta utvecklas i sasmma anda
som idag dér vi satter kunden och vara medarbetare i fokus, sager Ingvar.

— Att helt sluta kommer bli svart. Med all tid som nu frigérs kommer jag
testa nya grejer. Att jobba med utveckling av andra féretaqg till exempel.
Vi far se vad som hander. Jag &r 8ppen for forslag, avslutar Ingvar.

Monteringen ar
mer an montage

VD:N HAR ORDET | ingvar Norén, vd, Resinit AB

Montageavdelningen flyttade in i sina nya lokaler i maj 2016. Det &r en

stor skillnad mellan att sitta bredvid maskiner som later och sitta i en
egen tyst lokal anpassad for andamalet. Det ar dven mycket trevligare
att visa kunden en dedikerad plats for just deras produkt. Som vi tidigare
har skrivit om &r det inte bara montage vi gér pa den avdelningen utan
en rad olika processer. Manga av vara produkter anvands mot patienter

RESINIT FORTSATTER ATT STODJA
BARNCANCERFONDEN

Sedan flera ar har Resinit valt att stodja Barncancerfonden pa olika satt.

Forra aret tog man steget fullt ut och blev Vanféretag till Barncancerfonden.

Resinit har valt att fortsatta vara Vanforetag till Barncancerfonden under 2017.
— Fér oss ar det sjalvklart att fortsdtta samarbetet med Barncancerfonden.

Det ar viktigt och meningsfullt att stétta en organisation som helhjértat

och konkret gor stor skillnad fér

en viktig sak, sager Per Alne ‘ Barncancerfondens
b4 Resinit, Vanforetag

RESINIT PA PLASTMASSAN
| MALMO 17-18 MAJ

BESOK OSS | MONTER: D18

Att delta pa massor ar ett bra satt att halla koll pa trender och utveckling.
— Vi férsGker vara med och stélla ut pa de stérre méssorna i Sverige.
Det dr ett effektivt sétt att testa sin egen produkt. Mdssor &r viktiga
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kanaler for inputs fran omvaérlden
och ett bra sétt att trendspana,
sager Ingvar Norén, vd pa Resinit.

och da far det abslout inte bli fel. Nar vi gor ett ventilblock maste vi

till exempel verifiera att det inte finns nagra grader som kan lossna eller
bilda lock. Avsyningen gors da i ett av vdra avsyningsmikroskop med
kraftig forstoring. Det kan vara grader som inte syns med blotta 6gat.
Markning med en egen laser ger kunderna nya idéer. Inte bara att marka
med artikelnummer utan ocksa med sin logotyp, dtervinningssymboler
med mera. Vi kan dven méarka pa runda ytor da den utrustningen ocksa
finns i maskinen. Var marknad kréver att deras underleverantérer blir
mer kompletta. Dar ligger vi bra till och utvecklingen bara fortsatter
aven pa Resinit.
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