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NY UV-UGN UTVECKLAR LIMNING

|

: den har tel
skapar vj
forutsatt

Kundernas behov av helhetslésningar for sina Det var ursprungligen féretaget ISEC som &r kund till Resinit som ville att
bearbetade detaljer okar stadigt. | samma takt har monteringsavdelningen skulle utveckla en ny limprocess for deras kamerahus.
servicegraden och tjénsteutbudet Skat pé Resinits Avdelnf-ngen fick i ptlnop fria han_der att soka efter den bésta Iésningen.

. . . . Valet foll pa att anvanda en UV-ljusugn.
montermgsanelnmg' De tjanster som erbIUds Idag — Genom att anvénda den hér tekniken sa skapar vi optimala férutséttningar
ar betydligt mer komplexa och omfattande &n f6r for en exaktare limning. Eftersom limmet inte hérdar utan UV-ljus s& har vi

fem-sex ar sedan. Limning ar ett exempel pa tjanster en 6ppen fixeringstid som méjliggér

som snabbt har utvecklats. justeringar fér exakt passning och en ﬁ
kontroll av jagmn applicering. Med den E

Pia Nielsen, som &r produktionsledare pa monteringen, ser ett annu storre nya UV-ugnen blir limfogen jgmnt
behov av dessa kompletterande tjanster i framtiden. hérdad runt om vilket &kar héllfasthet
— For oss récker det inte att erbjuda tjdnsterna. Vi maste vara bast pa det och kvalitet. Tekniken kortar ocksd
vi erbjuder. Darfér arbetar vi hela tiden med kompetensférhéjning, nya ner ledtiderna vilket gér att vi blir mer —
tekniker och interna rutiner. Ett omréde vi ldgger mycket fokus p& nu &r att flexibla mot vara kunder, sager Benny
utveckla vara olika limtekniker. Darfér har vi utvecklat vara méjligheter att Svensson pa monteringsavdelningen.

hérda lim med UV-ljus genom en UV-ljusugn. Vi har kunnat harda lim med For att hérda fogen mellan front-

UV-ljus sedan nagra ar tillbaka men inte med just den hér tekniken. Da har linsen och den Gvriga konstruktionen
vi anvént en pistol med UV-[jus. anvénds en UV-ugn.
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ELMIA SUBCONTRACTOR AR
EN BRA MARKNADSANALYS

Hostens massa i Jonkoping bjod inte pa nagra revolutiondra inslag dven
om det pratades och visades mycket om 3D-printning. Resinit fanns pa
plats som utstéllare i den gemensamma montern for koncernen XANO.

— For oss &r det viktigt att visa upp oss tillsammans och visa var bredd som
en foretagsgrupp. Vi har méanga foretag med olika spetskompetenser inom
koncernen och genom det kan vi hjdlpa vara kunder med flera olika behov.
Det skapar en trygg och séker process. Men frémst &r massan bra pa det
satt att man kan gdra en bra analys av marknaden. Vi tréffar kollegor i branschen
och ser vad de jobbar med och utvecklar. Ofta far man en bekréftelse pa att
det man utvecklar och adderar i sin tignsteportfélj ligger i linje med vad
marknaden efterfragar. Mycket handlar sjlvklart ocksé om att tréffa sina kunder
och leverantérer. Under massan hade vi méjligheten att tréffa ett antal av vara
befintliga kunder. Det &r kanske bland det viktigaste med ett massbesok eller
méssdeltagande. Att vérda sina kundkontakter och starka relationerna till
dessa, sager Ingvar Norén, vd pa Resinit.

| &r besoktes Elmia Subcontractor av 15.000 personer och 1200 utstallande
foretag var pa plats.

LINUS AR TREDJE
GENERATIONEN
PA RESINIT
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. Linus Fredlund, 22 dr, har redan Ih ‘
provat pd méanga olika branscher -
och arbeten. Bland annat som
telefonforsaljare, butiksséljare
och som brevbarare. Sedan mars
i ar arbetar han pa Resinit. .
Att han borjade arbeta pa Resinits monterings_gvdelning-fa'? Ingen slump.
Hans pappa Mikael Fredlund jobbar pa Resinit sedan lange och Linus
farmor har aven jobbat pa foretaget. Linus besokte aven Resinit en hel
del nar han var mindre. Ibland féljde Linus med sin pappa Mikael pa

helgerna nar det var skiftarbete. S& han visste en hel del om foretaget

~‘ och vad de gjorde innan han sokte
A jobb dar.
: — Det basta med jobbet &r mina

arbetskollegor och att det ar ett
véldigt varierat jobb. Man kdnner sig

valkommen fran férsta dagen och
det betyder mycket for att man ska
trivas pa en arbetsplats, sager Linus.
P& monteringsavdelningen ar Linus
Linus Frg arbetsuppgifter allt fran gradning
mgradagenplastdetalj¥ ol och montering till tvattning.

Har du fragor om plast? Fér mer information, besok
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Elmia Subcontractor 2014 har gatt
av stapeln. Vi forsoker alltid gora sa
att vi skall ha tid att besoka massan
ordentligt. Bland alla utstallare
finns bade kunder och leverantorer
till 0ss. Jag sjalv lade tid pa att
verkligen tala med sa manga av
dessa som mojligt under méassan.
Ett genomgaende tema r att
marknaden bestar av bade vinnare
och forlorare.

Resinit har tillhért vinnarna med
en mycket fin avslutning pa detta
ar 2014. Det ar alltid lika svart att
sia om aret som kommer men i var
prognos har vi lagt in en 6kning
for 2015. Vi har en serie olika
kundprojekt som vi vet kommer att
tillféra oss en 6kad omsattning.
Samtidigt géller det att halla i
befintliga affarer och skéta sig
optimalt nar det galler kvalitet
och leveransprecision.

Just nu har vi cirka 1700 stycken
olika artiklar i en I6pande produktion
i var fabrik. En stor andel av dessa

"FOr oss ar
det viktigt
att visa

upp 0ss
tillsammans"

Ingvar Norén

artiklar ar ocksa helt nya for aret.

Nagot man ofta glémmer bort
ar hur artiklarna har utvecklats
genom dren. Det allra mesta har
blivit mycket mer komplext och
anvandningen av mer avancerade
material 6kar stadigt.

"Ett genomgdende
tema dar att
marknaden bestar
av bade vinnare
och forlorare"

Dagens konstruktdrer vet ocksa att
vara fleraxliga maskiner kan gora sa
mycket mer och samtidigt behalla
form- och lagestoleranser.

Jag vill avsluta med att 6nska alla
vara kontakter en riktigt fin jul och
ett nytt fint plastar.

Ingvar Norén, VD, Resinit AB
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